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Wywiad z Prezesem i wtascicielem firmy ALBRET sp. z o.0.,
ktory pochodzi z Ukrainy a prowadzi i zarzgdza swoim biznesem
w Polsce korzystajqgc z programu sBiznesCloud®.

W swiecie biznesu, decyzje o ekspansji i adaptacji do nowych rynkow to nietatwe
zadanie. Dla przedsiebiorcow z wizjg, takich jak Mykola Demianchuk, Prezesa
{ Wtasciciela ALBRET Sp. z o. o., decyzje te to okazja do innowacgji i dalszego rozwoju.

Z sukcesem prowadzgc dziatalnosc na Ukrainie, Pan Mykola postanowit wejsc na
polski rynek, dostosowujgc sie do jego specyfiki. Kluczem byt wybér odpowiedniego
systemu ERP, ktéry padt na polski system sBiznes firmy SOFTINTEGRATION Sp. z o.o.

W ponizszym wywiadzie Pan Mykola dzieli sie swojg drogq do sukcesu w Polsce, a wiec
cennym doswiadczeniem, o ktérym warto przeczytac.

Marek Mac (MM z MyERP ): Dzieri dobry, dziekuje za przyjecie zaproszenia do
wywiadu oraz znaleziony czas. Zacznijmy od poczgtku — jakie byty gtéwne powody, dla
ktorych postanowit pan otworzyc firme MultiCook — wyroby garmazeryjne recznie
robione w Polsce?

Mykola Demianchuk: Dzieri dobry. Polska zawsze byta dla mnie krajem petnym
mozliwosci. Zauwazytem rosngce zainteresowanie kulturg i kuchnig ukrairiskqg w Polsce,
co sktonito mnie do podjecia decyzji o otwarciu firmy wtasnie tutaj.

MM: Dziata Pan na duzg skale na Ukrainie — to dla mnie niezwykle imponujgce.
Czy planuje pan podobng ekspansje w Polsce?

Mykola Demianchuk: Na razie skupiamy sie na jakosci i dostosowaniu naszej
oferty do polskiego klienta. Jesli wszystko pojdzie zgodnie z planem, z pewnoscig
rozwazymy ekspansje.

Nasze produkty mozna zobaczyc na instagramie

MM: Skoro mowimy o ekspansji, to jakie byty gtowne wyzwania, z ktorymi
musiat Pan sie zmierzyc przy wchodzeniu na polski rynek?

Mykola Demianchuk: Najwiekszym wyzwaniem byta adaptacja naszych
produktow do lokalnych gustéw oraz zrozumienie specyfiki i potrzeb polskiego rynku.
Kazdy kraj ma swoje unikalne cechy i potrzeby, ktore trzeba uwzglednic.
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MM: Przechodzgc do gtéwnego tematu naszego wywiadu — dlaczego zdecydowat
sie pan na polski system sBiznes? Czy brali panistwo pod uwage rowniez inne systemy?

Mykola Demianchuk: Tak, rozwazalismy kilka systeméw. Zona w naszej firmie
Jest Gtéwng Ksiegowq i wspdlnie szukalismy tego jednego, najlepszego dla nas systemu.
Rozmawialismy z wieloma dostawcami, lecz wybor padt na system sBiznes, poniewaz
oferuje on funkcje idealnie dopasowane do potrzeb naszego biznesu. Ponadto, co dla
nas jest najwazniejsze. to system ten jest prosty i intuicyjny w obstudze, a co réwnie
wazne — wspotpraca z pracownikami producenta i dostawcami systemu przebiega
WZorowo.

MM: Jakie byty gtowne cechy systemu sBiznes, ktore przekonaty pana do jego
wyboru?

Mykola Demianchuk: Jak wspomniatem, przede wszystkim prostota, intuicyjnosc
[ tatwosc obstugi. System jest niezwykle przyjazny dla uzytkownika. Ponadto, system
sBiznes oferuje wszechstronne narzedzia, w tym te stuzgce do zarzgdzania zapasami, co
Jest kluczowe w naszej branzy.

MM: Czy fakt, ze jest to polski system, miat wptyw na panskg decyzje? Czy wazne
byto dla Pana wsparcie lokalne i dostosowanie do polskiego rynku?

Mykola Demianchuk: Zdecydowanie tak. Lokalne wsparcie dostosowanie do
specyfiki polskiego rynku byty jednymi z gtéwnych czynnikow decyzyjnych. Ponadto,
tatwosc we wdrozeniu systemu oraz staty kontakt z producentem — firmg
SOFTINTEGRATION sp. z o.0., w szczegolnosci z Panem Marcinem. Znajomosc
Polskiego prawa, ktdre jak wiadomo nie jest najtatwiejsze w prowadzeniu dziatalnosci
biznesowej, w porownaniu np. do Ukrainy, przetozyto sie na sukces we wspotpracy.

MM: Jakie korzysci przyniost Panu i panstwu system sBiznes w zarzgdzaniu
przedsiebiorstwem?

Mykola Demianchuk: Dzieki sBiznes mamy lepszy przeglgd naszych operacji,
mozemy efektywniej zarzgdzac zapasami i lepiej oraz szybciej reagowac na potrzeby
rynku. Kolejng wazna rzeczg byt modut produkcyjny, ktéry idealnie wpasowat sie do
naszego sposobu zarzqdzania produkcjq, ktora jest specyficzna w branzy spozywczej.

MM: Jakie sq Wasze plany na przysztosc jesli chodzi o sBiznes?

Mykola Demianchuk: Chcielibysmy wdrozyc system na Ukrainie, do tego
potrzebujemy system w jezyku Ukrainskim, co mamy nadzieje wydarzy sie w niedalekiej
przysztosci. Dobrg wiadomosciq jest to, ze sBiznes posiada wersje chmurowg, co
aktualnie na Ukraninie jest bardzo pozgdane — to dzieki takiemu rozwigzaniu
skalowalnosc naszej firmy stale rosnie. Mam pewnosc, zZe dzieki takiemu podejsciu,



mamy znacznie tatwiejszy poziom wejscia w kolejne moduty ERP jak Ksiegowosc,
Personel, itp.

MM: Czy miatby Pan jakies rady dla innych przedsiebiorcow, szczegolnie tych z
Ukrainy, ktérzy rozwazajg wybor systemu ERP dla swojego biznesu?

Mykola Demianchuk: Zawsze warto doktadnie przeanalizowac potrzeby swojego
biznesu i wybrac system, ktory najlepiej je spetni. Wsparcie i dostosowanie do
konkretnego rynku to rowniez kluczowe czynniki. Ja ze swojej strony polecam system
sBiznes oraz wspétprace z pracownikami tej firmy, ktorzy szybko i profesjonalnie
swiadczg ustugi nawet niekiedy daleko wybiegajgce poza funkcje programu.

MM: Dziekuje za rozmowe i zycze dalszych sukcesow na polskim rynku!

Mykola Demianchuk: Dziekuje! Ciesze sie, Ze mogtem podzielic sie moimi
doswiadczeniami, a po wiecej informacji o nas zapraszamy na nasz instagram

Prezes Zarzadu ALBRET Sp. z 0.0.
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